Uber Nacht Unternehmer

In die Wiege gelegt worden ist Jorg Haertle seine Selbststandigkeit nicht, im Gegenteil. Der gelernte Betriebsschlosser und
technische Betriebswirt war zufrieden als Betriebsleiter bei der Planex Technik in Textil GmbH in Ludwigshafen-Ruchheim.

Als ihm 2007 nicht nur die Geschéftsfiihrung, sondern auch das Unternehmen angetragen w

VON JUDITH SCHAFER

LUDWIGSHAFEN. Gefragt nach sei-
nem ungeplanten Schritt in die unter-
nehmernsche Selbstsrindighkeit,
kommt Jorg Haertle schnell auf sei-
nen fritheren Chef zu sprechen.
Ohne Peter Frick, seinen Mentor™,
wire er womoglich weder Geschdiis-
fihrer noch Eigentimer des Mittel-
stamdlers Planex Technik in Textil
GmbH in Ludwigshafen geworden.
~Herr Frick hat mich in gewisse Bah-
nen gelenkt®, sagl er schimunzelnd.
Anfangs, lisst er durchblicken, ahnite
er micht, was der Altere vorhatte,
Haertle war in der Schule, wie er
es nenot, Minimalist”, Sporthch ehr-
seizig — rundchst abs Trampolhinspein-
wer, spater als Bmger -, glaubte er
nach der Mittleren Reife, sein Trai-
ningspensum als Beschaftigter eines
stadtischen Unternehmens am bes-
ten eimhalten zu kénnen. Bei den
Technischen Werken seiner Hetmat-
stadt Ludwigshalen begann er gine
Letire als Betriebsschlosser, Seine
Passion, den Sport, lebte er mehrere
Jahre in der 2. Bundesliza aus. 5ein
Beruf machte ihm dabei, eher Gherra
schend fiir den jungen Mann, Spafs.
Haertles Ehrgeiz, auch beruflich wei
terzukommen, war geweckn, Mit
dem Meisterbrief in der Tasche wech-
selte er einige Jahre spiter zunachst
zum inzwischen nach der Insolvenz
wvorm Markt verschwundenen Bautrid
ger Sitba in Hockenheim, dann zu ei
nem Speyverer Anfagenbauer. Mit 33
Jahren begann er als Betriebsleiter
bei der GmbH, die ein Zeloverleiher
und Liew-Planen-Produzent war,

lungunternehmer Jérg Haenle
halt sein  sehr maotiviertes
Team"” fir das gréfte Plund
des Ludwigshafener
Mittelstindlers Planex.

Geschafisfithrer Peter Frick, da-
mals Mitte 50, erkannte Haeetles Po-
tenzial und ahnte wohl, dass er den
idealen Machfolger gefunden haben
kénnte fiir eine Firma, bei der Wan
del Programim ist, Als der friihere In
haber Mitke 2007 Frick gegeniiber
Verkaufsabsichten dulerte, brachte

IUR FERSON

Dier Ludwagshafener lorg Haer-
le, Jahrgang 1967, machle
nach der Mittleren Heife sine
Ausbildung als Betriebsschinz-
ze7. Nach der Meisterprifung
als Metallbaver, die arin der
Abendschule _nebenher™ madh-
te, arbeitete er bei mehreren
Untermehmen in seinem Lehr-
beruf, Wiederum via Abend-
schule bildete ar sich an der
Tiv-Akademie in Kaiserdau-
tem zum technischan Betriebs-
wirt weiter. Im Jahr 2000 be-
gann Haerile bei der Ludwigs-
hatener Planex CmbH als Be-
triebsleiter, Seil September
2008 gehort ihm das Unterneh-
men mil 23 Mitarbeitern. Als
eine seiner Stirken bezeichnet
der frihere Ringer, der es
beim Ludwigshalener Verein
KSG bis zur 2. Bundesliga
brachte, dass er _gelernt habe
Tu verlieren, damit umzugehen
und wieder aufzustehen”

der Haertle ins Spiel. Dass der Oz
gersheimer, nach sorgfaltiger Pri
fung und Abwiagung, im September
2008 tatsdchlich den Sprung in die
Selbststandigkeit wagte, habe mehire-
re Grilnde gehabr, reflelnert der
Jungunternehmer;: Planes war [und
15t profitabel und war dennoch he-
zahlbar”; «die Banken gingen den
Seheitt mit und er selbst verllgte
inher Erfahrung wad eine solide Auss-
bildung. Zugute kam Haertle, dass er
nebenbet einen Abschluss als techni-
seher Betnebswicl gemacht hatte -
auch das aul eine Anregung seines
Mentors Frick hin, der iim noch als
Berater zur Seite steht, Haertle:
LEine Bilanz lesen und eine Bilanz
verstehen, sind zweierlel”

Bei affer Planung und Abwigung:
Mut gehirte zu dem Schoft dazu,
Leichtsinn hingegen sei &5 nicht ge
wesen, wehit Haertle ab, Bestitigt

sieht er sich durch den Erfolg, den
das Unternehimen auch in der jetzi

gen Knse habe. Und der hat mit der
Flexibilitit viwd Wandlungsihigheit
der kleinen Firma zu tun: Das Unter

nehmen hat sich komplett verin-
dert, seil ich hier angefangen habe,
Das Planen-Geschalt machen Firmen
in Billiglohnlandern. Der Zeltverieih
rentiert sich langst nicht mehr, Die
textilen Produkte, die Planes heute
fertigt — zum Beispicl Schallschutz-
elemente, Rauchabirennungen e
Fabnkhallen, GroB-Sonnersegel fir
Spielplatze und Schwimmbader, Fas-
sadenverkleidungen - sind viel spe-
sieller, bravchen mehr Know-how
beider Fertigung sowie in der Materi-
alverwendung und bedirfen speziel-
lerer und teurerer maschineller Aus-
stattung. lm 35, Jahr ihres Bestehens
ist die Gmbi einer der GrolSen unter
den Mischenanbietern bei Nutztexti-

L —
Jorg Haertle investiert, der Krise zum Trotz: De

lien. Im Bereich grolflichiger Son-
nensegeln, deren Auftraggeber meist
Rommunen und Sffentliche Eincich-
ngen sind, sieht sich der Mittel
standier als Markeflihrer im Inland.

Das kleine Unternehmen hat es
verstanden, immer wieder newe, in
novative Produkte zu enbwickeln,
wenn andere Umsatzbringer durch
auslandische Konkurrenz absehbar
wegbrachen. Jiingstes Belspiel: texti
le Fassadenverkleidungen, die im
Meubau wie 1m Sanierungshereich
ber Hallen optische Akzente setzen.
Das Procukt kommt bei Architekten
derart gut an, dass dafiic eine Schilos-
serei-Ableilung eingenchtet und em
Schlosser-Meister eingestellt wuorde.

Sein Jsehr motiviertes Team®, das
einen sehr hohen Aushildongsstand
habe, halt Haertle for das srofle
Mund des Uaternehmens. Es ist
wichtig, dass das Klima stimmt, dass

urde, zeigte er Mut und griff zu.

mndchst wird zine zweite Schweilanlage angeschafft, etwa

man ach mal einen Bock schieBen
darf®, findet er. Die Motivation sei-
ner Truppe ist dem Jungenterneh-
mer wichtig: Wir zahlen iber Tarif,
und es gibt eine Mitarbeiterbeteili
gung Gber Praimien® Planex bietet
Woeiterbildungen und, Ober einen
ElU-weiten Verbund von Firmen der-
selben Branche, Miterbeiter-Austay
sche am,

Dazs der lange, harte Winter die
Montage von Sommerprodukien der-
zeit werzigert, machl Haertle nichi
bang. Er blickt optimistisch in die Zu-
leunft, gestdrkl von ginem genialen
Jahr 2008* mit einem Umsatzplus ge-
geniiber dem Vorjahr von mehr als
einem  Funftel aul 2.4 Millionen
Eurg. Das Konjunkiurpaket beschere
dem kleinen Unternehmen neve Auf-
trage, Damit konnten Aultragsdellen
aufgrund der Konjunkturkrise, die es
ebwia im Bereich von Maschinenalide-

s kleiner als die auf dem Foto.
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ckungen und textilen Maschinentei-
len gibt, aufgefangen werden.




